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¿QUIÉNES GANAN? ¿QUIÉNES PIERDEN? 

1) Restauración del Estado de derecho. 

2) Libre formación de precios. 

3) Política de competencia Y apertura. 

4) Unificación cambiaria. 

5) Autonomía banco central. 

6) Disciplina fiscal. 

7) Política social capacitadora. 

 



1) RESTAURACIÓN DEL ESTADO DE DERECHO 

Ganadores Perdedores 

1. Ciudadanía en 
general. 

2. Inversionistas. 

1. Élite autocrática. 
2. Diversos grupos 

de poder. 



2) LIBRE FORMACIÓN DE PRECIOS 

Ganadores Perdedores 

1. Consumidores. 
2. Empresas. 
3. Inversionistas. 

1. Revendedores. 
2. Contrabandistas. 
3. Sectores militares. 
4. Burocracia fis-

calizadora. 
5. Élite autocrática. 

 



3) POLÍTICA DE COMPETENCIA Y APERTURA 

Ganadores Perdedores 

1. Consumidores. 
2. Emprendedores. 
3. Trabajadores en 

sectores de alta 
productividad. 

1. Empresas 
monopólicas. 

2. Sectores de baja 
productividad. 



4) UNIFICACIÓN CAMBIARIA 

Ganadores Perdedores 

1. Ciudadanía. 
2. Inversionistas. 
3. Emprendedores. 

1. Corruptos. 
2. Capturadores de 

renta. 



5) AUTONOMÍA BANCO CENTRAL 

Ganadores Perdedores 

1. Consumidores. 
2. Inversionistas. 
3. Emprendedores. 

1. Élite autocrática. 
2. Empresas estata-

les. 



6) DISCIPLINA FISCAL 

Ganadores Perdedores 

1. Ciudadanía. 
2. Inversionistas. 

1. Élite autocrática. 
2. Capturadores de 

renta. 
3. Sectores buro-

cráticos. 
4. Sectores 

beneficiarios de 
políticas públicas. 



7) POLÍTICA SOCIAL CAPACITADORA 

Ganadores Perdedores 

1. Sectores 
excluidos. 

2. Emprendedores. 

1. Élite gobernante. 
2. Burocracia. 
3. Capturadores de 

renta. 
4. Algunos sectores 

beneficiarios de 
políticas sociales. 



IDEAS PARA EL DEBATE 

1. «El bien común no toca la puerta» 

2. ¿Política sin adversarios? 

3. Alianza multisectorial y ciclo político. 

4. La ESM y el centro político. 

5. Liderazgo y narrativa. 
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